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الاستدراج 


هو فن" الحصول على معلومات من شخص أثناء المحادثة معه دون إدراك منه لأهم يا ة ما يدلي به 
من معلومات بالنسبة للمستدر ج أو الغرض الحقيقي لجمع المعلومات. 

عمد ة الاستدراج: هي عملي ة أخذ المعلومات من الطرف الآخر دون أن يشعر هذا الطرف أذ ك 
تأخذ منه هذه المعلومات» أو دون أن يعرف هذا الطرف الآخر أن لهذه المعلومات التي يعطيها 
أهم ب ة للذي يقوم بعملد ة الاستدراج» فنحن مثلا لو أردنا أن نغتال شخص! معي ذا نريد أن نجمع 
عند مغلوينات قلا يد .أن نذهيا إلى آقاريه .هذا الشخصض أر السظين يد أى مغارقه أو نضسية د ئ 
نستدرجه في الحصول على معلومات؛ الطواغيت مثلا عندما يريدون أن يتأك دوا من هذا الشخص 
أذ > مثلا مجاهد أو غير ذلك يرسلون له من يقوم بعملدة استدراجه عن طريق الحديث معه؛ فالأخ 
المجاهد الذي يعمل في العمل السر ي يجب أن يدرك طرق الاستدراج حتاى يتلافاها ويدرك أيض] 
كيف يعمل العدو حتاى لا يقع في شراكه؛ لأن الإنسان رب ما يعطي معلومات ويظن أذاها غير 
ذات أهمد ة ولكذ ها في حقيقة الوقت تكون معلومات رب ما تكون قاتلة بالنسبة لهذا الشخص الذي 
يعطيها وبالنسبة للمجموعة التي يعمل معهاء فحري بكل رجل يعمل في العمل السري أن يعرف 
أساليب وطرق المخابرات في الاستدراجء وأيضا يتعد م المجاهد كيف يقوم باستدراج شخص معي ن 
من أجل أن يأخذ منه المعلومات حداى يقوم ويؤد ي المهم ة التي هو مكل ف بها على أكمل وجه. 


« هناك للاستدراج بعض الخصائص: 

1. أو ل هذه الخصائص: أن الشخص الذي يقوم بإعطائك المعلومات أو الشخص الذي تقوم 
باستدراجه ليس لديه فكرة لماذا تأخذ منه هذه المعلوماتء: لا يدرك حقيقة الفعل الذي تقوم به» هذه 
من بقضاكضن. عمل .+ الامتدراج: 

2 ها أيصما الوفف مق ورا أخذ هذه المعلرماك. 

3. أيضا أن الذي يقوم بأخذ هذه المعلومات أي الرجل المستدر ج لا يسيطر على هذا الهدف؛ لا 
يسيطر على الطرف الذي يأخذ منه المعلومات ولا يسيطر أيضا على ظروف العملهاة التي يأخذ 
فيها المعلومات. 

4. وأيض! من خصائص عملي ة الاستدراج: أن المعلومات التي يستخلصها الأخ أو الرجل السري 
عندما يقوم بعملد ة الاستدراج أو حتاى رجل المخابرات أن هذه المعلومات تكون قليلة وصغيرة 


ومتفر قة» يعنى ليس من الشرط أن تأخذها في جلسة واحدة ولا جلستين ولا ثلاث جلسات رب ما 
حسب الظروف والأحوال أنت تقوم بعملد ة الاستدراج وأخذ المعلومات الصغيرة الصغيرة ثم 
عندما تجمع هذه المعلومات يصبح عندك معلومة كبيرة مفيدة. 

هذه خصائص الاستدراج؛ أم 1 خصائص الاستجواب -الاستجواب هو التحقيق- عندما يقوم رجل 
المخابرات بالتحقيق مع إنسان معي ن أو عندما يقوم جهاز الاستخبارات في التنظيم بعمل 3 
امكووات: المانوس :قيناك. حسرااطق ليد 5 الامكدر انه _هذاكه فرق يوق عمد 2 اضرا 
وعملدة الاستجواب وهي أخذ المعلومات. 


خصائص الاستجواب: 

إذا أردنا أن نستجوب إنسادا معد دا يثهمة معي دة مثل. جاسوس أو .غير ذلك فهذا الشخص الذى 
يقوم بإعطاء المعلومات هو بالأصل غير متعاون معك؛ ولكن في عملدٍ ة الاستدراج أن الشخص 
الذي يعطيك المعلومات هو متعاون معكء فالفرق بينهما أن الأو ل غير متعاونء والثانى -في 
عملي ة الاستدراج- هو متعاون. 

العلاقة بين الطرقية. .فى عمد 1 الانكهواب» ضلاقة عدا 5 تميق الحاسوس. والسشيوب» بيث 
المجاهد ورجل الاستخبارات»؛ فالعلاقة بينهم علاقة عداءء أم ١‏ في الاستدراج فالعلاقة ود يٍ 3 
تكون» رب ما أنت تقوم بدعوته على طعام معد ن أو غير ذلك حت ى تقوم بعملد ة استدراجه وأخذ 
المعلومات منه. 

. المستجوب أي الجاسوس أو غير ذلك هو يدرك طبيعة هذه المعلومات التي يعطيها؛ يدرك طبيعتها 
أن وراءها ما وراءهاء غير موضوع الاستدراج فإن الذي يعطي المعلومات هو لا يعرف 
أهم ي 3 هذه المعلومات القن يعطيها ولكن فى 'حالة الانتجوات هو يدرك أهم ي + المعلونات القى 
: المنكهو يني يكوة كحك نيطرة المستجوب يعنى الجاسوس أو المجاهد يكون تحت سيطرة الذي 
يقوم باستجوابه وأخذ المعلومات منه؛ في عملدٍ ة الاستدراج لا يكون تحت سيطرته وإذ ما تكون 
العاذقة نيما وه د 1 


5 طرق الاستدر اج: 


كيف تقوم بعملدٍ ة استدراج شخص ما؟ 

إيجاد المدخل المناسب للحديث مع الهدف؛ يجب أن تبحث عن مدخل مناسب للحديث مع هذا 
انحل الذي تقو بافككر حدم مكلا مره وجل يحب" العنام قسب على الذي زقوى يعد 3 ابتكراحد 
يجب أن يتفه م جد دا الغناء والمغذ ين المشهورين ويحفظ من الأغاني وغير ذلك حتاأى يجد مدخلا 
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مكانهاء مكلا ]ساق محافة أو قريب من الإنتلانيين دنا على الذي نرقو بانكراحه أن يكون ملف | 
بالحركات الإسلامية وغير ذلك وبالعملد 3 الجهادي ة وغير ذلك حت ى يجد مدخلا مناسب! يستطيع أن 
يدخل معه؛ رجل تاجر نريد أن نستدرجه فنحن نتعامل معه بكلام أهل التجارة ونفهم بالبيع والشراء 
والربح والخسارة وغير ذلك: يجب أن نجد مدخلا مناسبا للحديث مع الإنسان الذي نقوم بعملد 3 
استدراجه. 

2 أثناء الحديث يتم" اكتشاف النقاط المهماة ذات العلاقة بالموضوع؛ عندما تقوم بالحديث إليه أثناء 
الحديث أنت تستطيع أن تلتقط المعلومات المهماة التي تريدها من عملية الاستدراج مثلا نريد أن 
نغتال مثلا جنرالا معد ذا في الجيش فعندما نبدأ نتكل م مع هذا التاجر الذي له علاقة بهذا الجنرال» 
من خلال الحديث نبدأ نلتقط المعلومات القليلة القليلة عن هذا الجنرال -الآن نتكلم عن ذلك-. 

3. الاهتمام بالمحافظة على موضوع الحديث؛ تهتم وتبدي اهتمامك بموضوع الحديث الذي هو 
دائر بينك وبين الذي تقوم باستدراجه. 

4. الذي يقوم بعملية الاستدراج وأخذ المعلومات مستمع جي د ومشارك أيضا في الحديث, لا 
يبقى يقاطعه في الكلام أو لا يستمع إليه أو لا يمارس عملدٍ ة حديث الشخص لأذ ك إذا وقفت أمام 
إنشنان مزلم حال سا قوق فادق ون منا 5 عركى عند ور با لافرطزة المعلومات: 

5. يجب أن تجعل الهدف -أي الذي نقوم باستدراجه- هو الذي يقود دف 3 الحديث ويكون المسيطر 
على الدنيث لأمور عد #نذكرها الآن: 

1) تقييم الهدف بصورة جد دة؛ 505 نستطيع أن نشخ ص الهدف. نحكم عليه» نعرف #خصد 5 
هذا الهدفء تقييمه -نقد مه جد أدا- مثال: هل هو ثرثار يحب الكلام؟ هل هو متحفظء ما يعطيك 
معلومات أبدا؟ هل هو ذكي ؟ هل هو بسيطء إنسان ساذج؟ فأنت من خلال الحديث تستطيع أن تحكم 
عليه هل هو ثرثار؟ هل هو متبراع بالكلام؟ كثير من الذ اس هو يتبر ع؛ لو تسأله سؤالا رب اما 
يقول لك الجواب ويعطيك أيض! معلومات زيادة على هذا السؤال» فهذا رجل ثرثار متبراع بالحديث. 
ورجل الأمن والاستخبارات يجب أن لا تكون فيه هذه الصفات. 

2 لإخفاء اهتمام المستدر ج حتاى لا يظهر أذ ك مهتم لموضوع الحديث أو غير ذلك هو عندما 
يراك غير مهتم ينطلق معك بالكلام. 

تمه د للمستدرج قيادة الحديث دون الكشف عن الهدف الحقيقي؛ أيضا بهذه الطريقة عندما 
تعطيه فسحة من الحديث؛ عندما تجعله يقود الحديث أنت بالت الي تعطي نفسك في المستقبل فرصة أن 
تقود الحديث وتصبح الموج + الفعلي للحديث بطريقة لا يشعر بها الذي يعطيك أو الرجل المستدر ج. 
4 نقطة مهم ة: إذا قاد المستدر ج (الهدف) عملدٍ ة الحديث يعطي فرصة للذي يأخذ المعلومات بأن 
يلتقط المعلومات بسبب استماعه؛ يستطيع بعد ذلك أن يلتقط المعلومات الصغيرة ثم يحفظها جي دا 
أم ١‏ لو هو قاد عمل ة الحديث فمن الصعب عليه أن يحفظ كل شيء» المستمع يحفظ أكثر من الذي 
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يقوم بعملد ة التكل م. 

6 أن يتاجه الحديث إلى الموضوعات التي تهم” المستدر ج؛ يعني بطريقة ذكياة تقوم بتوجيه 
الحديث إلى الموضوع الذي يهم كه تقوم بتوجيه دذ ة الحديث إلى الموضوع الذي من أجله جئث 
لاستدراج هذا المستدر ج. 

7 <توجيةكذ 3 الدكيك وطريكة بنط 3 رهافلة اميك كاك كله نعف وحن العدار «قماء ماله 
عن هذا الجنرال أو ذلك الذي نريده أو الهدف المطلوب؛ تترك التجارة مباشرة ثم تتحر ك تنتقل مائة 
وثمانين درجة إلى الحديث عن الجنرال؛ هذا من الغباء في عملدٍ ة الاستدراج» يجب أن ينتقل الحديث 
فريك ١‏ 

8. تعليقات المستدرج وأسئلته تكون منطقي ة وطبيعي ة وغير مباشرة؛ تسأله دائما سؤال غير 
ميان والتمليق يجب أن يكون تغين مياشن لا اله مياشرة لاله مذ :انض يرجم اليتران أو 
'متى يخرج”” أنت ممكن أن تسأل صاحب البة الة؛ تريد أن تستدرج صاحب البة آلة الذي يسكن أمام 
بيت هذا الجنرال» فأنت لا تسأله مباشرة -مثال 'متى يخرج لعمله؟"- مثلا أنت تذهب إلى صاحب 
البة الة بعد أن شربت البيبسي والشاي أو غير ذلك واشتريت منه وعملت معه علاقة تسأله: "هذا 
الجنرال محم د أي وب -مثلا - هو لا يذهب إلى العمل؛ فترة طويلة لا يذهب إلى العمل لماذا؟ هل هو 
مريض؟ يقول لك: "كيف لا يذهب إلى العمل؟ كل يوم في الساعة الثامنة أنا أراه يركب سي ارته 
ويذهب"؛ فهمت كيف؟ تقول له: 'ما يأتيه أصدقاء كيف؟ هو ما يسهر دائم! في البيت يجلس ما هذا؟' 
يقول لك: 'لا؛ هو يذهب إلى النادي كذا ويجلس هناك وأصحابه دائما بعد الساعة الثامنة يأتون 
يأخذونه ويذهب معهم ويبقى إلى الساعة الثانية في الليل' أو غير ذلك "ثم يرجع”, فأنت بهذه الطريقة 
سال أمثلة خدد ساد كه ميقه الطريقة ذاحة معلوماكه أس ١‏ السؤال ساشرة غيذا نشن الش كد حون 
الذي يقوم بعملدة الاستدراجء فالأسئلة تكون دائم] منطقية وغير مفاجئة» وبطريقة ملتوية وغير 
مباشرة. 

9. التصر ف بدون تكلاف وبدون تعالي وتكبر مع المستهدف للاستدراج؛ الذي تقوم باستدراجه 
وأخذ المعلومات منه يجب أن تتصر ف معه بطريقة مؤد بة أو لا ثم بغير تكل ف خل يك طبيعي - 
إنسان طبيعي- وأيضدا من غير تكبار وتعالي عليه لأن” هذا أدعى لقطع المناقشة لو تكل مت معه 
بهذه الطريقة. 

0 خلق جو ود ي للمحادثة؛ تجعل بينك وبينه جو ١‏ ود د ! يعني جو لطيف؛ ممكن تعطيه 
تحفة» ممكن تعزمه على بيبسي ممكن تشتري له علبة سجائرء ممكن تعزمه على سيجارة أو غير ذلك 
فهذا مم ا يخلق الجو الجميل والود بينكم بحيث يرتاح في الحديث إليك. 

1 يجب الأتضاه لردود أفعال اليذفه فت فد ر وارضناك :و غزد د وعدم ارتياح؛ فانتبه لردود أفعاله 
أثناء الحديث ربا ما تظهر منه حركات توحي إليك أذاه قد يشك” في أسئلتك هذه أو لماذا أنت جالس 
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معه وتأخذ منه المعلومات. 

2. أيضا من الأمور المهماة ألا تحاول أن تحة ق نتائج سريعة لا تحاول أن تأخذ كل" المعلومات 
في جلسة واحدة بالعكس قد يستمر” الأمر أسبوع؛ شهرء غير ذلك: يجب أن يكون المجاهد في العمل 
السر ي مثل النملة صاحب نفس طويل في العمل الجهاديء الذي يريد أن ينهي كل شيء في جلسة 
واحدة أو في يوم واحد هذا أبدا لا يفلح» كما قال هذا الفرنسي المشهور 'إداكم والحماسة" الحماسة لا 
تصلح في العمل الجهادي السر ي يجب أن تزن كل شيء بعقلك وبميزان الحكمة» عدم محاولة 
3. بعد الحصول على المعلومات المطلوبة يتم التحو ل بصورة طبيعي ة إلى موضوع آخر مع 
فتح باب المقابلة مراة أخرى في المستقبل؛ عندما تنتهي من أخذ معلوماتك تتحو ل بصورة طبيعد 3 
عن التوضوع هذا إلى موضوع آخر 3م يع ذلك نسحت من حمل > المحائكة تع يفام «الجو 
الود ي والمحب ة التي سادت بينكم؛ تبقى بحيث رب ما تحتاجه أيضا في مقابلة قادمة. 


هذه من طرق الاستدراج. 


الآن نتكل م عن التحضير للاستدراج؛ كيف تحضمار لعملية الاستدراج؟ (لأدّك ليس أي" إنسان 
تذهب إليه تريد تأخذ معلومات عنه)؛» يجب أن تعرف أمور! تتعل ق بهذا الشخصء يجب أن تعرف 
أمورا كثيرة تتعل ق بشخصياة هذا الإنسان وحياته حتاى بعد ذلك تبني عليها كيف تقوم بعملد 3 
التحضير لعملد ة الاستدراج. 


٠.‏ التحضير لاد ستدراج: 


غالب يتم" الاستدراج بدون تحضير لأداه يكون في أوقات غير متوقاعة ولكن مع ذلك تستطيع أن 
ترد ب لعملدٍ ة الاستدراج كالد الي: 

1. معرفة معلومات عن الهدف وخاص 3..؛ يجب أن تعرف أمور عن هذا الهدف الذي تقوم 
باستدراجه ويجب أن تعرف الأمور التالية: 

1) مدى معرفة الهدف بالمعلومات المطلوبة؛ هذا الهدف الذي نقوم باستدراجه يجب أن نعرف كم 
عنده من معلومات تتعد ق بالمقصد الذي من أجله نريد عملية الاستدراجء مثلا قلنا لكم جنرال؛ 
صاحب بة ال» ممكن ابن عم 4: ممكن غير ذلك؛ ممكن صاحبه؛ ممكن زوجته -عن طريق النساء- 
» الموساد عن طريق (ألن بكلي) هذه الأمريكي ة التي تقر بت لإحدى عضوات الجبهة الشعبد/ة في 
إيطاليا أقامت علاقات اجتماعي ة مع امرأة في الجبهة الشعبد ة لتحرير فلسطينء ثم بعد ذلك عرضت 
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خدماتها على الفلسطينيين قالت أنا مستعداة أن أشارككم وأخدمكم؛ فهذه المرأة التي هي عضو في 
اللجنة الشعبدٍ ْة قامت بتعريفها على (خالد نز ال) المسؤول العسكري في الجبهة للعمل في فلسطينء 
ازدادت العلاقة بينهم وتوث قت ثم كان هناك اجتماع؛ وفد سيأتي من فلسطين إلى إيطاليا لمقابلة (خالد 
نز ال)» ف(خالد نز ال) عرض على هذه الأمريكي ة (ألن بكلي) مشاركتهم الحديث والجلوس معهم 
في هذا الاجتماع؛ وحد د لها موعد للاجتماع على أساس أن تأتي ولكذ ها ما جاءت» وعند نزولهم من 
فندق في إيطاليا في روما كان هناك اثنين على در اجة نار ة من الموساد ينتظران (خالد نز ال)» 
قعتدما تل كم" احفالة .مث قل هذان. العنصيريق ولاذا بالفزار.. يجب معرفة معلومات. غث اليدف 
ركاف اذى معوقة لينف والنسوادوياف الظلوية. 

© الأمر الآخر معرفة نقاط ضعف الهدف لاستغلالها؛ أيضا يجب أن تعرف نقاط الضعف في 
الهدف 55 تسقل ما هل هو ثرثار؟ هل تع التطواع؟ كثير من الناس تحب" أن يتطو ع يعطيرك 
الذي تريد دون أن تسأله رب ما كما هو حاصل في مناطق كثيرة؛ يحب المدح وهكذاء يجب أن يعرف 
الإنسان الشخصي ة جيٍ دا حتاى يستطيع أن يجد لها مدخلا . 

8 . ' أيهدا عرفل انصاءات: اليتك لتذفك منكل مكاننك نيجت أن قرف حراقه يقد اذا يدب ؟ 
أو عملة:. لماذا؟ لأن” كل" هذا يساعدك على إيجاد مدخل. مناسب ستطيع أن تدخل منه إلى الهذف 
الذي تقوم باستدراجه. 

4) معرفة المداخل الود يا ة للحديث معه؛ وأيضا هذا كل + يساعد في عملي ة التحضير. 

5) الأمر الآخر تزويد المستدر ج بمعلومات تهم” الهدف في مجال عمله؛ معلومات يحتاجهاء الذي 
يقوم بعملد 3 الاستدراج يجب أن يزو د بمعلومات عن الهدف تهم” الهدف. المخابرات. الإسرائيلية 
الآن والمخابرات الأمريكي ة تقوم باستدراج خاصاة العرب عن طريق الإنترنت» عن طريق غرف 
الدردشة تقوم باستدراجهم؛ تأتيه امرأة عن طريق غرف الدردشة خاصاة أن الناس في الشرق 
الأوسط يحب ون الجنس ال طيف -يعني النساء- فيت خذون هذا مدخلا مناسب] للدخول معهم: ثم بعد 
ذلك يقوم هؤلاء الأشخاص الذين يقومون بعملدة الدردشة بإعطاء معلومات تبدو له أذ ها معلومات 
بسيطة ليست لها أهمدٍ 3؛ مثلاا عن وضعه الاجتماعي» عن أسرته؛ عن حالته النفسي ة» عن أحواله: 
عن غير ذلكء؛ فبعد ذلك هناك في الجهة الأخرى في الاستخبارات تقوم بتحليل هذه المعلومات ثم" 
تحديد هل هذا الشخص شخص يصلح أن يكون جاسوما أو عميلا أو نستطيع أن نسيطر عليه للعمل 
أو لا نستطيع أو غير ذلك. 


فكل” هذا نحتاجه في عملي ة الاستدراج. 


هف قاط الشعف العام 3 الى تمق امنتقلاليا ف الانتكر اجه 
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هناك في كل إنسان نقاط ضعف فالذي يقوم بعملد ة الاستدراج يجب أن يتنب ه إلى هذه النقاط التي 
هي في الهدف ثم يقوم باستخدامها لعملد .ة الاستدراج والضغط عليه من خلالها والاستفادة منها: 

ل القرشةه أن" الأشان ركان يحب الكلام» فهذا مدخل وهذه نقطة ضعف كبيرة يجب على 
الإنسان أن يتخ ص منها خاص ة الذي يعمل في العمل السر.يء إذا كان رجل ثرثار د يحب الكلام 
ده أن يتك د قيذا سوكين مصفية على تنبو على إخؤاته بسكي التركرة خاض 3 الحدية أمام 
الأقارب والزوجة والأولاد وغير ذلك؛ الرجل السري يجب أن يخ يخفي المعلومات عن جميع الذ اس؛ 
وكثير من الذ اس أد ى بهم الحديث أمام زوجاتهم وأولادهم وأصحابهم إلى النهاية الغير مرجو ة. 
رب ما أخوك وابن عم ك وغير ذلك هو مخلص وهو يحب” الجهاد وغير ذلك وهو لا يمكن أن يقوم 
بإفشاء سرك مثلا -في كثير من الأحيان أب أفشى وسل م ابنه والأخ بل خ عن أخيه وغير ذلكء هذا 
حاصل ومشاهد ومعروف-», ولكن هذا الذي أفشيت له السر وتكد مت أمامه قد يتكل م أمام شخص 
آخر وهو جاسوس وهو لا يعزف: رب ما أخوك لا يقوم بهذا العمل ولكن أخوك عندما يتكد م أمام 
آخر فالآخر رب ما يكون جاسوس أو هو يتكد م مع آخر فينتشر الخبر 2 فالرجل السر ي دائم] 
يلزم الصمت ولا يثق بأحدء لو قلت لي في العمل السر' ي الجهادي فل قلق ياعة» من خلال العحرية 
والمشاهدة أنا أقول لك لا تثق بأحد في العمل لسري لا تثق ال عمف كعك مداق 3 تك ا وأخيك 
ولا بأبيك ولا بأم ‏ ك ولا بزوجتك ولا بأولادك ولا تتحد ث أمامهم في العمل السر” ي» عمل خاص 
حياتك الجهادي ة هي شيء والحياة العام ة الخاص ة التي تحياها في أسرتك شيء آخر يجب أن يكون 
هناك فاصل بين الحياة الزوجي ة والحياة العائلدٍ ة وحياة العمل السر ي الجهاديء إذا تداخلت فيما بينها 
انتهى الجهاد وانتهى عملك؛ يجب أن يكون شعارك في العمل السر ي شعار المجاهد لا أدري لا 
أعرف الأشخاص لا أعلم الأماكنء إذا سدئلت عن شيء فتقول لا أدريء إذا مدتلت عن أشخاص 
معد نيت قلوله أن ال أغر فيمن 31 ابد نلك عق أناقق خقرل. أنا ها ذريف: عل اللناكق ويه أعرفها نا 
سمكتها إلا" مفك الآري كلظ عرق فلاك ا كقول: لمق قلاة ب تلنك مق خم معد ن كول اله لا أخراي 
لم أسمع إلا منك؛ هل حصل هذا الشيء؟! فهذه يجب أن نحتاط منها جد ادا ويجب أن نعرف أيضد] 
عملدٍ ة الاستدراج التي يقوم بها الطرف المعادي. 

2 الأمر الآخر التفاخر؛ وفي باكستان الناس يحب ون الثرثرة وعندهم التفاخرء أذكر أن" الشيخ أبو 
زبيدة كان مع أحدهم يتحر ك في باكستان فالأخ يريد أن يفتخر -هذا الذي مع أبي زبيدة- فيذهب إلى 


امو 


التاجر ويقول: "تعرف من هذا؟ هذا أبو زبيدة", يريد أن يفتخر أنه يمشي مع من؟ مع أبي زبيدة» 
ويبل خ التاجر الذي يشتري منه الأغراض يقول له: "هذا أبو زبيدة" هذا مهلكة؛ هذا مهلكة لأبي زبيدة 
وللعمل والكق أبو زييذة بعة ذلك لم ١‏ خلد ذلك أبعذه عنهء أخ آخر -أذكر في باكستان- كان أبو زبيدة 
يتنة ل مع أخ باكستاني من إحدى الجماعات؛ هذا الأخ لا يعرفه ولا يعرف أن هذا هو أبو زبيدة الذي 


كان يتنة ل معه» فجالس مع أبي زبيدة فهذا الأخ الباكستاني يقول لأبي زبيدة: "تريد أن أعر فك بأبي 
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زبيدة تجلس معه؟" وأنا أستطيع أن أوصلك لأبي زبيدة" وهو يتكل م مع من؟ مع أبي زبيدة -وأبو 
زبيدة بجنبه جالس!- ولكن يتكل م مع أبي زبيدة وأبو زبيدة يقول: "لا؛ جزاك الله خيرا لا أريد أن 
ألتقي مع أبي زبيدة ولا أريد أن ألتفي مع أحد فقط أوصلني إلى البيت وجزاك الله خير"" فهؤلاء 
القوم.. يجب أن نعرف طبيعة الناس عندما نتعامل معهم. في باكستان مع التجربة أنهم ثرثارون 
00 ن الكلام الكثير و أنضدا التفاخرء التفاخر أذ به يعرف فلان أو أذ له يعمل كذا أو يريد أن يعمل 
كذاء فهذا أيضا من نقاط الضعف التي يجب على الرجل المجاهد أن يتفاداها. 

3. الحاجة إلى الإطراء والمدح والتقدير وهذه أيضا في الأفغان؛ الأفغان حسب التجربة معهم أذ هم 
يحب ون المدح والإطراء والتقدير ورب ما يعطيك كل شيء» وكما يقولون عندنا: "'مدح البدوي وخذ 
ملابسه" البدوي القبلي هذا إذا تمدحه يعطيك ملابسه التي يلبسهاء كما هو معروف أن أحدهم بقي 
عشرين سنة لا يمدحه أحد فبعد ذلك مدح نفسه بنفسه بالشعر فقيل له: 'تمدح نفسك بنفسك كيف ذلك؟" 
قال: 'لقد انتظرتكم عشرون عام أن تمدحوني وما فعلتم فمدحت نفسي" فالعرب أيضد! يحب ون المدح 
والإطراء والقايره نيوجاطي الاح الفجافة نوجل العمل السرٍ ي أن يتخ ص من هذه الصفات. 

4. عادة التطو” ع ونصح الآخرين وتقنيم سريك لهم؛ فيا هذه موجودة في البشتون موجودة 
بكثرة في البشتون عادة التطو” ع أذ به 506 أن تخدمك؛ هذه ج دق عادات كل 5 ج دة؛ خاصه + 
عادة التطواع ونصح الآخرين وتقديم المعلومات لهم هذا جيٍاأدء في بعض البلاد هو يأخذك ثم 
يضدٍ عكء تريد تذهب إلى بلد فبدل أن يدذ ك على مكان بالعكس هو يأخذك حلو سألته عن بيت من 
الناس- إلى آخر الدنيا؛ يضدٍ عكء لا يريد أن يخدمكء ولكن في العمل السر ي رب ما تأذار على 
العمل الجهادي. 

فهذه كل ها نقاط يمكن أن نستغل ها في عملي ة الاستدراج. 


عه <يل الاستدراج: 


للاستدراج عدا ة حيل نستطيع أن نستخدمها؛ المكر في الاستدراج؛ يجب أن نستخدم المكر بل ذهب 
يكن" العلماء أن الحرب هي عبارة عن خادعة أو خدعة أو خدعة؛ النبي صلى الله عليه وسلم 
يقول: "الحرب 156 عة" أو خدعة أو دضة تجو تككة أوجه. الحرب هي خدعة وحيلة ومكرء بل 
بعضهم قال: 'الأصل في النصر هو أن تستخدم الحيلة والمكر" أظذ اه بعض أقوال المالكية؛ أن” 
الأصل في النصر هو أن تنتصر على عدو ك دون أن تقاتله ولكن تنتصر عليه بالحيلة والمكر 
والخديعة هذا الأصل في النصرء لا تواجهه؛. الأصل أن تنتصر دون أن تقاتل العفو » فحيل الاستدراج 
هذه الحيل الهدف منها إثارة الهدف واستفزازه ليعطي المعلومات؛ الهدف من الحيلة أن تستفز هذا 
الذي تريد أن تأخذ منه المعلومات عق مام آكل جاذا؟ تشرد من أكل أن كاكة وفه المبلويات. 
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1. أول هذه الأمور (الحيل) ذكر معلومات كحقيقة لإثارة التأكيد أو النفي؛ فرب ما تقول للهدف 
معلومات حقيقدٍ ة ولكنك تريد أن تتأك د هل ينفي هذه المعلومات أو يؤك دهاء تقول له كذا وكذاء هي 
معلومات حقيقية أن" الجنرال اسمه مثلا محم د أي وب؛ هي معلومة حقيقية ولكنك تريد أن تتأك د 
هل هو ينفيها أو يؤك دها. 

22 الاختلاف جزئد! مع بعض الحقائق أثناء الحديث مع الهدف لضمان استمرار الحديث؛ أثناء 
الحديث أنت لا تطاوعه في كل ما يقول ولا تقل له نعم نعم في كل شيء بل أنت تختلف معه في 
بعض الجزئيات لماذا؟ حت ى تستمر عملياة المحادثة وأخذ المعلومات» تقاطعه في بعض الأوقات؛ 
تخالفه في حقيقة هو قالها أنت تعرف أذ ها صحيحة ولكن أنت تخالفه من أجل أن تستمر عملدٍ 3 
الحديث معه» وأيض] من أجل ماذا هنا؟ من أجل أذ + رب ما يؤك د لك على صحاة هذه المعلومات؛ 
مثلا واحد يأتيك ويقول لك أن المجاهدين فيهم كذا وكذا؛ يسبب المجاهدين أمامك فيريد أن يرى 
وجهة نظرك أنتء لماذا هو يسب” المجاهدين؟ يريد أن يرى وجهة نظركء كيف؟ فإذا أنت كنت ممن 
لا يعقل هذا الأمر فتقوم بالدفاع عن المجاهدين وتبدٍ ن مزاياهم وكذا وأخلاقهم؛ بل إذا كانت عندك 
عملدِ ات رب ما أنت تخبر أن هناك عملدٍ ات ستكون للمجاهدين بإذن الله وكذا وكذاء تبش ر هذا الأخ 
أو هذا الرجل الذي يقوم باستفزازك» هو في الأصل ماذا؟ رب ما يكون جاسوس عليك؛ أصحاب 
التكاسي عندما تخرج مع صاحب التاكسي ممكن هو في باكستان يلعن برويز مشر ف خمسين مر ة 
أمامك أو (زرداري) الآن أو غيره. لماذا يلعنهم؟ يريد أن يستفز ك حتاى يرى وجهة نظرك خاصاة 
إذا كنت غريبا رب ما يبدأ بالدفاع عن المجاهدين حتاى يرى وجهة نظركء ليس شرط! أن يسب” 
(زرداري) فإذا كدت من المجاهدين ستقوم بتأييده وغير ذلك» صحيح؟ فأنت الأفضل هنا أثناء الركوب 
في عملي ة التنة ل ألا تتكل م أبداء ألا" تتكل م أبدا. 

في باكستان -يعني باكستان دولة المتناقضات-؛ بعض الإخوة الأزبك كانوا مسافرين من مكان إلى 
مكان آخر -كما حد ثني أحدهم- البوليس الباكستاني ألقى القبض عليهم فت شهم فوجد معهم سبعمائة 
دولار فأخذ منهم السبعمائة دولار ووضعها في جيبه؛ ولكن البوليس الباكستاني قام بنصيحة هؤلاء 
الإخوة الأزبك؛ إيش قال لهم؟ قال لهم: "هذه الطواقي وهذا الشكل التبليغي هذا ليس جيٍ دء هذا عندنا 
عندما نراه هذا دليل على أن هؤلاء مجاهدين" وقال لهم أيض] -البوليس الباكستاني- 'أنتم لا تسافروا 
في الباصات الكبيرة لأن هذه أصبحت الآن مكشوفة» سافروا دائم! بالقطارات" ثم قام البوليس 
الباكستاني بحجز بطاقات لهم عن طريق القطار بعد أن أخذ منهم السبعمائة دولار طبعاء سرقهم 
البوليس الباكستاني ومع ذلك ساعدهم ونصحهم ثلاث نصائح؛ قال لهم: 'لا تلبسوا لباس التبليغ فهذا 
عنتقا أد كم متاهنيقة" الأس الآفن قال ليدة "لا شسافوو ا عن طريق الباضباتك يل ساقروا:دائم] حت 
طريق التطار اك أن ” الباضات: اسك معروفهة حظرقة النوام لمعه" الكسن الكالظ عندما صهدا 
في القطار ماذا قال لهم البوليس الباكستاني؟ قال لهم: "لا تنسونا من الدعاء", ادعوا لنا. فيجب أن 
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نعرف طبيعة الناس ونعرف حيلهم ومكرهم, هو يقتلك ثم بعد ذلك يصلد ي عليك أو كما قال الدكتور 
أيمن عن البشتون في جلال أباد عندما قاموا بقتل الإخوة؛ قال الشيخ: 'قنلوا النقوة ثم يعد ذلك جعلوا 
قبورهم مزارات يزورونها ويتبر كون بها ويستشفون بها" وهذه طبيعة الأقوام في هذه البلاد» يقتلونك 
كما عندنا المثل الرائج: "يقتلك ويمشي في جنازتك" وهذا حال كثير من الناس في هذه البلاد» مع الخير 
العظيم الذي هم فيه خاص ة الأفغان البشتون هؤلاء الذي قال عنهم الشيخ عبد الله عزام -رحمه الله-: 
"لا يوجد فوق الأرض قوم يستطيعون أن يقيموا دولة الإسلام إلا هؤلاء الأفغان" وحقيقة لم يقم هذا 
الدين إلا هؤلاء الأفغان» يعني وجدنا منهم فئات أو أفراد أو جماعات حتاى تذك رك بالصحابة وفعل 
الصحابة؛ من الإخلاص» من الإقدام» من الشجاعة؛: من التضحية؛ يكفيك فعل أمير المؤمنين أذ ه 
تخلى عن ملكه من أجل بضعة عشر رجلا من القاعدة أو من العربء أبى أن يسل مهم وذهب عليه 
الماك -يكفيه- لكن نسأل الله عز وجل سبحانه وتعالى أن يعو ضه خيرا وأن يعيد عليه ملكه كما 
كان وأفضلء وهذا إن شاء الله قريب والمبش رات في ذلك كثيرة جد ا؛ الرؤى الطي بة التي رآها 
الأكوه هنا أن" أفعاسيتان لكشك عاتةة ولف ريق إل" القليل وان ” الملد” حل إمشاء :الله سنيكون لد 
ملك أعظم وأطعاف» أطبعاقف» ا كان عليه سارة ا لأ مق ترك كي الله هو كيه للد فياك 'اللة 
سبحانه وتعالى أن يقر أعينه لما يحب" ويرضى. فيجب نحن أيض! أن نحتاط جيٍأدا من عملوياة 
الاستدراج. 

3. إطراء ومدح الخبر كأد + خبير؛ أيضا من حيل الاستدراج أن الخبر عندما يقوله لك أنت تبدي 
تعج بك مثه وتمدح. هذا الخبر؛ تقول: "ما شاء الله معقول. هكذا؟!" نبدا تتكل م بهذا الكلام فهو أيض] 
بعد ذلك يتشج ع أن يعطيك أكثرء إطراء ومدح الخبر الذي يدلي به هذا المستدر ج. 

4. أيضدً إبداء ملاحظات صغيرة في مجال الهدف -تخصه ص ليتبرع بالتفاصيل؛ أنت رب ما 
تعطيه تفاصيل عن الشخص الذي نريد أن نجمع عنه المعلومات فعندما تعطيه هذه التفاصيل -بعض 
المعلؤمات- فهو يعرف أد ك عندك معلومات عنه وأد ك طرف مأمون» عددما نتكد م عن الجترال 
مثلا تقول أن" أولاده مثلا ابنه قد تزو ج أو أصابه حادث أو كذا أو كيف حالته الصحي ة الآن أو 
غير ذلك من الكلام فهذا يوضح لهذا المستدر ج أذ ك تعرف عن هذا الشخص معلومات هو بعد ذلك 
يظمقن” اليقج' آنت تعظيه باقن النعلومات: القت .3 الخاص .عق هذا الجنوال مكل كم" بغ ذلك 
يظيقن اليكو فسن أذ كدمخن أضبحاية أو أذ هعرف الكثير عند فعطيك يف 2 التعلومات زهو 
5. أيضدا الحديث دائما يبدأ بمدخل سلبي بعيد عن الأغراض الحقيقدٍ ة» عندما تقوم باستدراج هذا 
الهدف أنت لا تدخل معه مباشرة في الحديث بل تدخل معه بموضوع سلبيء بعيد جد | عن موضوع 
الحديث الذي تريده منه. 


6 -ايضدا أنك يوج ين الفينة و الأكزى أو و ظير أذ كدعين مضي ف الما يت له تقول يذ اذ يمكة 
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أن يقون هذا" آر. خرص عليه بأي اغقزاضن آكن_مكال ذلك مخلا + ذهينا إلى ,صاحفه من أصيحاب 
جنرال معد ن نريد أن نغتاله فهو يعطيك معلومات فتقول له: 'مستحيل هذا الكلامء أنا متأك د أذ اه لا 
يخرج بعد الثانية" أو أذ ه "لا يتحر ك بسي ارته' أو أذ ه 'عندما يتحر ك؛ يتحر ك بسي ارتين" فيقول 
لك: "لا أنا رأيته وكل يوم نراهء وأذاه يتحراك بثلاث سو ارات» تأتي سو ارة للحراسة ثم تنتظره 
كذا ثم تأتي السيٍ ارة الثانية ثم هو في بعض الأوقات لا يسافر بهذه السدٍ ارات تأتي السد ارة 
الخاص ة البيضاء التي في الداخل هو يسافر بها وهذه السيارة تذهب هكذا.." يعطيك معلومات»؛ فعندما 
تكذ به أو تعمل نفسك غير مصد ق هو يتبر ع بزيادة وزيادة معلومات؛ مثلا يأتيك واحد يقول لك 
القاعدة لا تقوم بعملد ات» الطالبان الآن لا يفعلون شيدًا فأنت تغضب لهذا الأمر فتبدأ نصرة للطالبان 
وللقاعدة ولغيرهم من المجاهدين تبدأ تدافع ثم رب ما تقول حلو عندك علم أو سمعت- تقول: "لا؛ أنا 
سمعت أذ + سيكون اليوم أو غدا أو بعد غد أو في الأي ام القادمة ستكون عملدة في أمريكا أو 
عمد ة في باكستان أو عملدٍ ة في كابل أو عملدٍ ة في قندهار أو عملي ة في أي مكان" فهذا يجب أن 
تتنب + له فرب ما يقوم باستفزازكء يقول لك: "هم لا يفعلون" فللدفاع عنهم تبدأ تعطي هذه المعلومات هو 
يعلم أن عندك معلومات ولكن يريد أن يستفز ك حتاى يخرج هذه المعلومات منكء فييدأ بسب 
الفاعدة و المتجاهدين واد يخ ل يفعلوة. بأد يم ل يعملون :واد يم وأ عه وذ هذ وأنت بعد ذلك في 
الطرف الآخر ستقوم بالدفاع عنهم أذ هم فعلوا وأذ هم قاموا وأذ هم سيفعلون وغير ذلك فيجب أن 
تتئد 4 لهذا الأمر. 

7 وأيضها خلق جو عام مريح وود ير (تكل منا عنه كثيرا). 


٠.‏ دود فعل الهدف: 


الهدف طبع قد يشك فيكء وبال الي إذا شك فيك لا بد أن تكون عنده رداة فعل» وهي إعلان 

بأن الهدف قد شعر بشيء غريب ليس من حة ك أن تسأل عنه نتيجة لضعف طرق الاستدراج والحيل 
المت بعة أثناء الحديث مم ! يؤد ي لفشل العملدِ 3» فإذا شعر هكذا المستهدف شعر أذ ك ضعيف 
وأذ ك لا تستطيع وليست عندك طرق للاستدراج جد دة وأذ ك تسأله أسئلة غريبة فرب ما ينهي 
المحادثة معك ويتوة ف عن الحديث معك فجأة» ورب ما يقول لك هذا الموضوع لا يخصأك, أنت 
تسأل عن أشياء لا تعنيك لماذا تسأل عنها؟ أو رب ما لو كان ذكي ١‏ يقوم باستدراجك أنت فهذه رد ة 
فعل العدو » فيجب أن تتنبٍ + لهذا الأمر. 


ه ‏ طر ق مقاومة الاستدراج: 
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كيف نستطيع أن نقاوم الاستدراج؟ 

1. أول هذه الطرق؛ احتفظ بما لديك من معلومات؛ يجب دائم] المعلومات التي عندك تحتفظ بهاء 
اسك وكيا ندا الزم الصمت؛ والصمت حكمة وقليل فاعله وإذا كان حت ا 
ذهبء احتفظ بما لديك من معلومات لا تلتزم بشيء بسرعة حتاى لا تقع تحت الاستدراج؛ لا تتحم 
لموضوع .فيه تفائن»:-رآيث مجموخة .من الد امن يكافشؤن. أنث: لا تتحم سن للد خول معهم يل 0 
دائم] الصمت ولا تلزم نفسك بأي شيء حتاى لا يكون بعد ذلك عليك؛ وتوخي الحذر أثناء الحديث 
أمام الأقرباء والأصدقاء -تكد منا عنها كثيرا-» الرجل السر ي الذي يعمل في الخفاء يجب أن يحذر 
من رد الفعل الذي يؤد ي لإفشاء المعلومات يعني موضوع الإثارة والاستفزاز يجب دائم] أن تحذر 
من هذا الأمرء إنسان يأتي يستفز ك ويثيرك من أجل أن تخرج المعلومات يجب ألا تكون مسراء] 
إلى هذا الأمر. 

22 احتفظ بالصمت وبحكمك على الأحداث خاص ة أمام الأغراب» رب ما يأتي واحد يسألك عن 
حكمك عن رأيك في موضوع ماء ليس شرط! أن يكون لك رأي في كل شيء في كل صغيرة 
وكبيرة ليس شرط! ذلك في الإنسان بالعكس أنت في العمل السر ي لا يكون لك رأي لا في صغيرة 
ولا في كبيرة إلا فيما يخصأك من عمل؛ خاصاة أمام الأغراب الذين لا تعرفهم. 

3 وأيها من الأعون المهم ؟ أخ الاسام يعرف حقاط الصته الموجردة حطده :فقوم بالنها نب 
علبياء اعرف حقاطظ الصقفب الشقصد ة وكقل هه عليها: 


الخلاصة (خلاصة هذا الدرس): 
-المحافظة على السر ية والكتمان واتباع وسائل الأمن. 
-لا تثير الشك” تحت أي ظرف أنأك جامع للمعلومات؛ في كثير من أجهزة الاستخبارات إذا علم 
ك رجل استخبارات أنت فصل من جهاز الاستخبارات كل العملاء السر يين هؤلاء إذا عرف 
ديم عفاكه أو أد يم حوائيس أن أد يه تقار الت أو .مكايراكه أى امن خولة اد غير كلكو هذا 
دفصل مق العدلق الأذ هالع يقد لك فاففة الأندينا أ" العنى” أو اك ابن كه هرف آد كد عمل أو 
جاسوس أو رجل استخبارات أنت ليس لك أهمد ة بعد ذلك في جمع المعلومات لأن الناس سوف 
تحتاط مذك فما الفائدة بعد ذلك» لم يبق لك فائدة» وكذلك المجاهد يجب أن يحفظ نفسه من الآخرين 
خاصاة أصحاب العمل السر ي -أنت مثلا الآن- نحن نز ل نا أخ للعمل في مصرء فالأخ الذي ينزل 
إلى مصر -هو يسكن في القاهرة- يجب ألا ينزل إلى القاهرة ولا يدخل هذه القاهرة أبدا لماذا؟ لأذ له 
إذا تم التعر ف عليك من قبل الذ اس هناك لا بد أذ ك سدكشفء فلا تنزل في القاهرة» تذهب تعمل 
في الإسكندرية تضيع هناكء أم ١‏ المنطقة التي تريد أن تزورها أنت تنزل فيها للعمل فهذا يؤد ي إلى 
معرفتك؛ أحد الإخوة نزل للعمل في مكان في دولة ما والإخوة في الجهاز الخاص > وصاوه ألا 
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يذهب إلى أهله أبداء فقط طلب منه أن يت صل اتصال ولا يذهب إلى الأهل فقام الأخ بنفسه بالذهاب 
إلى أهله وهناك ألقي القبض عليه بسبب هذا الخطأ وعدم الالتزام بالإجراءات الأمندة وكانت تكلفة 
ذلك قيزو هن الأخوة كان اسزت م" حفيين المراكز والنيوت الأمدة زأد ه صرفيا ونم قلب الأمون 
على رأسها بسبب هذا الخظأ الذئ هو يظد ه بسيظ ولكن نبعات هذا الخظأ كانت عظيمة على الجماعة 
وعلى العمل السراي. الذاس تعرفك بلحية» كل وقتك بالشارب والا حية ولباس أهل السذاءة 
والجماعة فأنت تنزل بعد ثلاثة أشهر إلى هذا البلد وأنت بغير لحية وبغير شوارب وبقص اءة فرنسي 3 
أو أمريكي ة وبلباس غربي وغير ذلكء طبع الناس عندما تراك ماذا ستقول؟ ما هذا القاب الذي 
حصل لك خلال ثلاثة أشهر فلا شك” أذ ك قد نزلت إلى عمل سراي. وهذا أيض] شبيه بما حصل 
للإخوة في الأردن في المجموعة التي أرسلها الشيخ أبو مصعب الزرقاوي -رحمة الله عليه- بقيادة 
أخينا الشيخ البطل المجاهد أبو عطا الفلسطيني فك الله أسره -نحسبه من الص الحين- أخ كان معنا 
في أفغانستان قبل السقوطهء الإخوة نزلوا إلى الأردن والإخوة أيض! من قبل معروفين لأجهزة 
الاستخبارات الأردندٍ ة» معروفين» مشهورين» معروفين أذ هم مع الشيخ أبو مصعب الزرقاوي؛ أيض] 
معروفين أذ هم في أفغانستان» فكان من السهل على الاستخبارات الأردني ة والجواسيس والعملاء 
المنتشرين في كل مكان أن يتعر فوا عليهم في حالة نزولهم إلى الوطن إلى الأردن لذلك نحن نقول 
دائم! أده يجب على الأخ الذي قد سبق له أن سجن في وطنه وهو معروف لدى السلطات ولدى 
المخابرات ولا شك أن العين أيضا عليه حتآى في حالة خروجه من السجن ألا يمارس أبدا العمل 
السر ي وأن يوقف أي نشاط له في العمل السر اي لأد ه لا شك عندي أذ ه تحت المراقبة وأذ ه إذا 
ما بدأ من جديد العمل السري الخاص؛ المجموعات التي يعمل معها وكل من يقوم بالارتباط معه من 
أجل هذا العمل السري لا شك عندي أن المخابرات ستعرفه وستكشف الجميع مم ! يؤد ي في 
النهاية إلى الأسرء فالأخ الذي يؤسر ثم يبقى في وطنه يجب عليه ألا يمارس العمل السري بل 
يد جه إلى العمل الد عوي العلني ويتوج + إلى الد عوة إلى الله عز وجل وأن يمارس أي عمل أو 
نشاط ليس فيه أي عمل سر ي ويجب أن يكون هذا النشاط ظاهر! لأن أعين الاستخبارات لا شك" 
هي تراقبه فلا مجال هنا لخدعة الاستخبارات والبدء بالعمل من جديد لأن هذا سيؤدي إلى أسرك 
وأسر المجموعة التي تعمل معك وأسر الذين ترتبط بهمء فالأفضل لهذا النوع أو العناصر أو الإخوة 
الذين قد تم أسرهم من قبل الأفضل لهم والأسلم هو ممارسة العمل الد عوي الجهادي العلني وأن 
يبتعدوا كل الابتعاد عن ممارسة العمل السر ي الجهادي أو الالتقاء بأفراد سر يين ما زالوا لم 
يحترقوا فالذي حصل للشيخ أبي العطا وإخوانه أذ هم عندما نزلوا إلى الأردن والأردن لا شك هي 
عبارة عن شبرين حدولة صغيرة جد ! بعدد سك انها ومساحتها- كان من السهل على الاستخبارات 
الأردندِ ة أن تكشفهم وأن تلقي القبض عليهم وأن تراقبهم حدى إذا حانت ساعة العمل وساعة الص فر 
وبعد أن استكملوا مقو مات العمل تم أسرهم, وهذا ديدن دائم! رجال الاستخبارات حيث أذ هم 
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اله 


يضعون المجموعة أو الإخوة الذين يريدون العمل تحت المراقبة حت ى إذا استكملت شروط العمل 
واستكملت الات صال واستكملت جمع المواد والارتباط قامت بعد ذلك قبل التنفيذ بإلقاء القيض عليهم 
جميع]ء لذلك أكرار الرجل الذي سدجن من قبل يجب عليه ألا يعمل في وطنه أبدا ويجب عليه أن 
يترك العمل السر ي لغيره ويجب عليه ألا يلتقي بأصحاب العمل السر ي وبحي علي أن يقوى حل 
علانية داعية إلى الله عزن وجل وإلا سيكشف المجموعة التي يرتبط معها وسيكشف أصحاب 
العمل السر ي وتكون النهاية للجميع. 

-الأمر الآخر اعرف وسائل العدو في جمع المعلومات؛ يجب أن تتعر ف على وسائل العدو في 
جمع المعلومات وهذا يتأت .ى عن طريق استماع المحاضرات الأمند ة ودراسة الكتب الأمند ة ويفضل 
الله عز وجل الآن الإنترنت مليء بهذه المذك رات التي تتحد ث عن وسائل العدو في جمع 
المعلومات فالأخ الذي يريد أن يخدم دين الله عز وجل لا بد أن يتثة ف أمني ! قبل أن يقوم بأي ' 
عمل حتاى يقوم ببناء عمله على أساس سليم بحيث يستطيع أن يبني فوقه؛ وأنا أنصح أي أخ يريد أن 
يخدم دين الله عز وجل قبل أن يبدأ بالعمل أن يتثة ف أمند 1 ويفهم طرق العدو في جمع المعلومات 
وكشف المراقبة وغير ذلك والعمل» وكيف أسدر كثير من الإخوة ويجب أن يط الع على قصص 
الس ابقين في هذا العمل حتاى يستفيد ولا يكر ر الأخطاء. 


وجذاكم الله خير ١د‏ 
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